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مقالة
ترتبط الادفاق التجارية في نمو ها بعدة عوامل لكنها تمثل مجال تفاوت بين العالمين المتقدم والنامي 

· بيّن عوامل نمو الادفاق التجارية.
· ابرز مظاهر  التفاوت بين العالمين المتقدم والنامي على مستوى التجارة العالمية
	مقياس الإعداد: مقال يعلن عن التخطيط
	المعلومات
	المنهجية
	اللغة والعناية

	
	14 ن
	    4 ن =(التخطيط=1 ن)+

   ( تنظيم الأفكار والمعلومات =3 ن)
	2 ن
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صلاح فررض المراقبة عدد1 المنجز في (24/10/2008)
ترتبط الادفاق التجارية في نمو ها بعدة عوامل لكنها تمثل مجال تفاوت بين العالمين المتقدم والنامي 

· بيّن عوامل نمو الادفاق التجارية

· ابرز مظاهر التفاوت بين العالمين المتقدم والنامي على مستوى التجارة العالمية

مقدمة

I- عوامل نمو الادفاق التجارية ( 7ن ) 
1- فوائض الانتاج ( 2ن )
                       2-   العامل التقني( 2.5 ن )
                       3- العامل القانوني: تحرير المبادلات (2.5 ن)
II-           التجارة  العالمية :مجال تفاوت بين العالمين المتقدم والنامي  (7ن)
1- تفاوت المساهمة في التجارة ( 2 ن )
2- تفاوت في طبيعة المنتجات  (2.5 ن)
3- تفاوت علة مستوى الاطراف المتحكمة في الادفاق التجارية (2.5)
خاتمة
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